
Programa de HUBZone 
 
 
 
Este Programa provee la oportunidad de adquirir contratos al nivel del gobierno federal.  
 
 
El Programa de HUBZone tiene tres tipos de contratos:  
 
• Contratos competitivos (HUBZone Set-Asides) 

Pueden ser concedidos si el oficial gubernativo tiene una expectativa razonable que por lo menos 
dos empresas pequeñas en el HUBZone Program someterán ofertas y que el contrato será 
otorgado a un precio justo.  

 
• Contratos no competitivos (Sole-Source)  

Van directamente a una empresa pequeña certificada en el HUBZone Program.  Pueden ser 
concedidos si el oficial gubernativo determina que:  
• Solomante una empresa pequeña en el HUBZone Program es capaz de llevar acabo el 

contrato,  
• Es improbable que dos o más empresas pequeñas en el HUBZone Program sometan ofertas 

y  
• El precio anticipado del contrato propuesto, incluyendo opciones, no se sobrepasará de:  

--- $5,000,000 en un requisito dentro del código norteamericano del sistema de clasificación 
de la industria (NAICS) o  
--- $3,000,000 en un requisito en todos demás códigos de NAICS.  

 
• Contratos competitivos disponibles a todos las empresas (Full and Open) 

Pueden ser concedidos con una preferencia en la evaluación del precio.  La oferta de la empresa 
pequeña certificada en el HUBZone Program no debe ser más de 10% que la oferta de una 
empresa grande.  

 
 
Otras Ventajas:  
 
• Las firmas elegibles de HUBZone pueden calificar para guarantías de seguridad (SBA-guaranteed 

surety bonds) más elevadas por medio de la Agencia de Administración de Empresas Pequeñas 
(SBA) en ofertas de contrato de construcción y de servicio.  
 

• Los negocios localizados en las zonas y comunidades de desarrolo económico especial 
(Empowerment Zones and Enterprise Communities [EZ/EC]) pueden adquirir otros beneficios 
como incentivos para permanecer en estas zonas o relocar la empresa a estos lugares.  



 
Requisitos necesarios para calificar para el Programa de HUBZone: 
 
El negocio debe de tener los criterios siguientes:  
 

• Ser una empresa pequeña por los estándares de SBA;  
• Su oficina principal debe estar situada en una zona designada como HUBZone. 
• Los proprietarios y aquellos que controlan el manejo del negocio deben ser ciudadanos de 

los E.E.U.U., o Corporaciones de Desarrolo Comunitario, o tribus reconocidas por el 
gobierno federal, o Corporaciones Nativas de Alaska.   

• Por lo menos 35% de sus empleados deben residir en un HUBZone.  
 
 
Para más informacion del HUBZone Program: 
 

El website de HUBZone provee esta información en inglés además de la oportunidar de 
localizar y determinar si ciertas areas en el país son qualificadas como HUBZones.  El 
website tiene un mapa interactivo de E.E.U.U. y una solicitud electronica para solicitar la 
certificación de HUBZone.  

 
Acceso al sitio es vía http://www.sba.gov/hubzone. Una vez ahí, seleccione la opción que 
precise.  

 
 
 
 
Para información más detallada contacte a:  
 

U.S. Small Business Administration 
HUBZone Empowerment Contracting Program 

Mail Code 6369 
409 3rd Street, SW 

Washington, DC  20416 
(202) 205-8885 

(202) 205-7167 fax 
hubzone@sba.gov 

 


